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ПЕРВИЧНАЯ АНКЕТА КАНДИДАТА В ДИЛЕРЫ 
1. Общая информация о компании

· зарегистрированное название, юридический адрес, номера телефона, факса;

· фамилия, имя и отчество высшего руководителя, его (ее) официальная должность, возраст, образование, основная профессия (по образованию), предыдущие место работы и должность;

· юридический статус, дата и место регистрации, уставный фонд, список акционеров (учредителей) с указанием их долей (при образовании нового юридического лица привести по нему те же сведения, за исключением регистрационных данных);

· основные виды деятельности и их общие показатели;

· фактический оборот в предыдущем году и планируемый – в текущем;

· количество штатных сотрудников (для вновь образуемой фирмы – план);

· опыт в  бизнесе (сколько лет, с какими торговыми марками работали, достигнутые результаты продаж, опыт в обслуживании клиентов);

· среднемесячные объемы продаж и обслуживания клиентов за последние полгода (с разбивкой по маркам);

· общая стоимость активов Вашей компании;

· наличие непогашенных финансовых или материальных обязательств перед другими юридическими или физическими лицами, превышающих 50% стоимости Ваших активов.

2. Прокат и сервисное обслуживание клиентов 
· имеете ли Вы сервисный центр или только планируете ее организовать;

· местонахождение, площадь, планировка (чертеж) и персонал Вашего центра;

· необходимо приложить фотографии центра-салона, а также карту города с указанием расположения центра продаж и офиса Вашей фирмы;

· принадлежит ли здание и оборудование центра Вашей компании или Вы арендуете их у другой фирмы (укажите владельца здания и срок аренды);

· тип здания, его возраст и состояние (т.е. требует ли, по Вашему мнению, ремонта или реконструкции );

· какие услуги оказывает центр (прокат, ремонт, гарантийное и послегарантийное обслуживание) в настоящее время и степень его загрузки;

· какой репутацией, на Ваш взгляд, пользуется центр-салон в Вашем городе;

· имеется ли при центре-салоне склад и магазин запчастей, их площадь;

· технический персонал центра-салона и его квалификация по Вашей оценке.

3. План продаж и инвестиций
· постарайтесь дать количественную оценку платежеспособного спроса на оборудование Parapodium в Вашем регионе при продаже по ценам московского рынка и обоснуйте ее;

· Ваш план продаж в течение первого года;

· на сбыт каких моделей в основном рассчитываете и почему;

· какие инвестиции Вы можете сделать в начальный период в развитие сервисной станции, открытие салона (если это планируется и рассматривается как необходимое условие выполнения плана продаж) и оборотные средства для закупки Parapodium со склада в Москве;

· каковы источники этих инвестиций (банковский кредит, ссуда учредителей и т.д.);

· в случае банковского кредитования укажите, из какого банка, под какое обеспечение, в какой валюте и под какой процент годовых.

4. Информация о рынке
· на какой территории Вы планируете работать в качестве нашего дилера;

· каково население Вашего города и области;

· дилеры (или субдилеры) каких марок имеются в Вашем городе и на территории в целом, какой объём продукции они в среднем продают ежемесячно и какими объектами инфраструктуры располагают;
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